
Gemeinsam 
Grosses 
bewegen.

Driven to lead

Bussnang 100% unbefristet

UNSER VERSPRECHEN AN DICH

− Ein kollegiales Arbeitsumfeld und die Zusammenarbeit in qualifizierten und leidenschaftlichen Teams.

− Einen Handlungs- und Gestaltungsspielraum, in welchem Du die Erwartungen an Deine Arbeit umsetzen kannst.

− Eine wertschätzende Kultur für Deine Leistungen.

− Du arbeitest für ein führendes Unternehmen, welches die Zukunft der globalen Mobilität täglich prägt.

DAS BRINGST DU MIT

− Technischen Hochschulabschluss, 
Wirtschaftsingenieursstudium oder vergleichbare 
Ausbildungen

− Erfahrungen im Bereich Kundenkontakt, im Verkauf 
von Vorteil

− Strukturierte und saubere Arbeitsweise

− Sprache English verhandlungssicher (mind. Niveau 
B2)

− Gelegentliche Reisebereitschaft (über das Jahr 
hinweg verteilt)

BID Engineer 

Jeden von uns bei Stadler treibt eines an: Dass Menschen weltweit 
mobil sein können – in den besten Schienenfahrzeugen der Welt. 
Um unserer globale Erfolgsgeschichte weiterzuschreiben, suchen 
wir nach engagierten Menschen wie Dir. Du zeigst 
Leistungsbereitschaft und bist interessiert daran, deine Fähigkeiten 
weiterzuentwickeln. Du hast ein Flair Sicherheitstechnik, bist 
proaktiv und möchtest Deine Leidenschaft für Schienenfahrzeugen 
bei uns entfalten. Klingt das nach Dir? Dann pack mit uns an! Wir 
suchen

DEINE ANSPRECHPERSON

Ich stehe Dir gerne für Fragen und Anliegen zur Verfügung. Wir 
freuen uns auf Deine Online-Bewerbung.

Aleksandra Vujcin
Personalbereichsleiterin
+41 71 626 87 61

DAS BEWEGST DU

− Führen der Angebotsprojekte unserer Produkte im 
Bereich RAM/LCC

− Koordination zwischen den involvierten 
Fachabteilungen

− Unterstützung des Verkaufs im Kundenkontakt

− Kalkulation der Lebenszykluskosten (LCC) und RAM 
Performance in der Angebotsphase

− Ausarbeiten und Präsentation der Angebote

RAM/LCC

Innerhalb vom Verkaufsteam der Fachabteilung RAM/LCC wirst du den Bereich Zuverlässigkeit, Verfügbarkeit und 
Wartbarkeit (RAM) und die damit verbundenen Lebenszykluskosten (LCC) unserer Fahrzeuge in der 
Angebotsphase begleiten. Fokus besteht dabei sowohl auf der Berechnung der Fahrzeugperformance als auch 
das Management der unterschiedlichen Stakeholder und Liefergegenstände in unserem Verkaufsteam und im 
Kundenkontakt.


